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¢ Castella

Castella (100%)

e Mostrar coneixements i habilitats per a la coordinacié dels departaments de compres, aprovisionament, producci6 i distribuci6 d'un producte a
qualsevol empresa, analitzant diferents tipus de técniques

¢ I|dentificar els conceptes economics basics, aixi com el funcionament microecondomic i macroeconomic dels mercats

e Seleccionar i utilitzar instruments quantitatius per a la presa de decisions i contrast d'hipotesis econdomiques

e Desenvolupar habilitats per buscar, processar i analitzar informacio procedent de fonts diverses per aplicar-les als assumptes a resoldre
e Pendre decisions en I'ambit professional i personal, aplicant coneixements i técniques adquirides al llarg de I'activitat académica

¢ Ser autonom en l'aspecte de la planificacio personal, la seleccié dels recursos apropiats i la maduresa per assumir responsabilitats en la presa de
decisions

e Treballar en equip, participant activament en les tasques i utilitzant les eines de negociacid i planificaci6 apreses

e Comunicar amb propietat, tant per escrit com verbalment, les idees, projectes, normes i decisions utilitzant adequada i oportunament la diversitat de
mitjans disponibles

Per a la logistica internacional i els negocis maritims és basic entendre el paper de les empreses en els mercats internacionals, el desenvolupament del
comerg internacional en diferents estructures de mercats i la interaccié dels paisos i les politiques comercials en les organitzacions economiques
intergovernamentals. La creixent globalitzacio dels mercats accentua la necessitat de dedicar atenci6 a aquesta area.


mailto:jmaliaga@tecnocampus.cat

Els objectius d'aprenentatge generals de l'assignatura sén:

« Preguntar i proporcionar als estudiants els instruments per analitzar les vinculacions i implicacions existents entre competitivitat empresarial,
desenvolupament economic, configuracié dels diferents blocs economics a nivell global, les organitzacions economiques intergovernamentals i el comerg
internacional.

« Oferir als estudiants una perspectiva teoricopractica de les transaccions comercials internacionals; de manera que en el seu futur professional en I'ambit de
la logistica i els negocis maritims puguin reconeixer diferents escenaris, analitzar, avaluar i prendre decisions.

« Dotar els estudiants de les capacitats i habilitats per descobrir i entendre les estretes relacions entre comerg internacional, logistica internacional i negoci
maritim; tant a nivell economic, juridic, documental i operatiu.

A les sessions presencials es combinen exposicié teorica amb exemples practics que serviran per il-lustrar els conceptes i fonaments teorics explicats.

Addicionalment, els estudiants hauran de treballar fora de l'aula coneixements teoricopractics a partir de lectures, material audiovisual, documents en linia,
bases de dades i el material de les sessions presencials. Els resultats d'aquest treball seran avaluats a partir de qiiestionaris mitjangant la plataforma Moodle,
el lliurament d'exercicis resolts individualment i amb el lliurament i presentacié de projectes realitzats en equip; segons sigui el tipus d'activitat.

0. Introducci6 al Comerg Internacional.
a. Revisi6 de diferents teories i models economics que ofereixen explicacions sobre el Comerg Internacional: els seus abastos i limits.

b. Comerg¢ Internacional, Logistica Internacional, Negoci Maritim, Desenvolupament Economic i Globalitzacié.

1. Configuraci6 del Comerc Internacional en un Mén Globalitzat.

1.1. Comerg intracomunitari, Comer¢ Exterior i Comer¢ Multilateral.

1.1.1. Comerg intracomunitari.

1.2. Comerg¢ Exterior.

1.2.1. Contingut de la noci6 i abast.

1.2.2. Perspectiva espanyola.

1.2.3. Comerg d'Estat.

1.3. Comerg Multilateral.

1.3.1. Antecedents: I'Acord General sobre Aranzels Duaners i Comerg.

1.3.2. L'Organitzacié Mundial del Comerg.

1.3.2.1. Objectius i Mitjans, Membres i procediments d'adhesid, Estructura institucional.

1.3.2.2. Panoramica dels acords de 'OMC.
1.3.2.3. Principis dimanants: Tracte de la naci6 més afavorida, Tracte nacional, Foment de la competéncia lleial i Transparéncia.
1.3.2.4. Normativa de 'OMC: desenvolupament progressiu de l'ordenacié del comerg internacional.

1.3.2.5. Sistema de Soluci6 de Diferéncies: Regim general i Arbitratge.

1.4. Noves Orientacions del Comer¢ Multilateral.

1.4.1. L'aparicié en escena dels Paisos Menys Desenvolupats.

1.4.2. Dialectica multilateralisme / regionalisme en el Comerg Internacional.

1.4.3. Comerg Internacional i Protecci6 del Medi Ambient.

2. Comerg Internacional i Models d'Integracié Regionals.

2.1. Nivells d'integracié: Zona de Lliure Comerg, Unié Duanera, Mercat Com.
2.2. Models d'Integracié a Europa: La Unié Europea.

2.3. Models d'Integracié a Nord América, America Llatina i el Carib.

2.4. Models d'Integracié a Asia i al Pacific.

2.4.1. Xina: The Silk Road Economic Belt



2.5. Models d'Integracié a I'Africa.

2.6. Els Acords Mega-regionals

2.6.1. Acord d'Associacié Transpacifico.

2.6.2. Associaci6 Transatlantica per al Comerg i la Inversié
2.6.3. Alianca del Pacific.

2.6.4. Associacié Economica Integral Regional.

3. Frens i Impulsors al Comerg Internacional.

3.1. Barreres aranzelaries: contingut i classes d'aranzels.
3.2. Barreres No aranzelaries.

3.2.1. Concepte i Classes.

3.2.2. Contingents o quotes d'importacio.

3.2.3. Reglaments técnics i normes.

3.2.4. Llicéncies d'importaci6 i exportacio.

3.2.5. Normes d'Origen: Made in Spain, Made in Europe or Made in the World?
3.2.6. Mesures sanitaries i fitosanitaries.

3.2.7. DUmping social i dumping ecologic.

3.3. Instruments compensatoris del Comerg¢ Internacional.
3.3.1. Subvencions.

3.3.2. Mesures Antidumping.

3.3.3. Salvaguardes.

3.4. Trade Facilitation and International Trade.

3.5. Trade Logistics and International Trade.

4. Comerg Internacional, Organitzacions Intergovernamentals i les seves politiques d'Open Data.
4.1. L'Organitzacié Mundial del Comer¢ (veure apartat 1..3.2)

4.2. L'Organitzacié6 Mundial de Duanes.

4.3. El Fons Monetari Internacional.

4.4. El Banc Mundial.

4.5. L'Organitzacio6 per a la Cooperacio i el Desenvolupament Economics (OCDE)

4.6. La Conferencia de les Nacions Unides sobre Comerg i Desenvolupament (UNCTAD).

4.7. El Banc Europeu de Reconstrucci6 i Desenvolupament (BERD).

4.8. Altres institucions regionals en ASIA.

4.9. Fonts de dades d'accés lliure i gratuit: International Trade and Open Data.

5. L'Empresa i el comerg internacional.

5.1. La Petita i Mitjana Empresa i les exportacions.

5.1.1. Analisi de I'empresa: autoavaluacio.
5.1.2. La decisi6 d'exportar: selecci6 de productes, mercats, canals d'accés, fixacié de preus i gestié de les relacions amb els partners.
5.1.3. Canvis culturals, organitzatius i integracié d'arees funcionals: finances, compres, produccid, logistica, vendes i marqueting.

5.1.4. Marqueting digital internacional: abast i limits.

5.1.4.1. Comerg electronic.

5.2. L'Empresa Multinacional i el comerg internacional.

5.2.1. Diferéncies entre empresa exportadora, internacionalitzada i globalitzada.

5.2.2. Diferents nivells de postponement productiu / logistic i la seva relacié amb el grau d'internacionalitzacié i globalitzaci6 de les empreses



multinacionals.

5.2.3. El Comerg¢ Internacional Intra-grup.

6. La compravenda internacional.

6.1. Criteris per a considerar internacional una compravenda.

6.2. La "Lex Mercatoria" internacional.

6.3. Els principis UNIDROIT sobre els contractes comercials internacionals.
6.4. La Convencié de Viena: importancia, objectius i aspectes exclosos.
6.5. Formacio del contracte de compravenda internacional.

6.5.1. Els tractes preliminars i acords d'intenci6.

6.5.2, L'Oferta.

6.5.3. La acceptacio.

6.6. Obligacions del venedor.

6.6.1. Lliurament de les mercaderies.

6.6.2. Lliurament de documents relacionats amb les mercaderies.

6.6.3. Transmissié de la propietat.

6.6.4. Conformitat de les mercaderies.

6.6.5. Problematica de les mercaderies defectuoses o no conformes.
6.6.6. Pretensions de tercers.

6.7. Obligacions del comprador.

6.7.1. Recepci6 de les mercaderies.

6.7.2. Pagament del preu.

6.7.3. Mitjans de pagament internacionals: ordre de pagament simple, xecs, lletres de canvi, ordre de pagament contra lliurament de documents,
remesa documentaria (ordre de lliurament de documents contra pagament), carta de crédit comercial, credit documentari, garantia bilateral.

6.7.4. El crédit documentari com a mitja de pagament i técnica bancaria: concepte i funcionament, classificacié dels credits documentaris,
instrumentacio del crédit documentari.

6.8. Transmissio6 del risc.
6.8.1. El risc en la compravenda internacional.
6.8.2. La transmissio del risc segons la Convenci6 de Viena.
6.8.3. Distribucié de despeses de I'operacio.
6.9. Incompliment del contracte.
6.9.1. L'incompliment essencial.
6.9.2. L'incompliment forgés.
6.9.3. L'incompliment previsible.
6.9.4. Remeis a I'incompliment.
6.9.5. Indemnitzaci6 de danys i perjudicis.
6.9.6. Deure de conservaci6 de les mercaderies.
6.9.7. Litigis internacionals: via judicial o procediment arbitral.
6.10. Mitjans de prevenir I'incompliment contractual.
6.10.1. Les clausules penals.
6.10.2. La Clausula de Reserva de Domini: concepte i utilitzacio.
6.10.3. El "leasing": concepte i classes.
6.10.4. El "factoring": concepte, classes i interés del “factoring” en la compravenda internacional.
6.10.5. El "fortaiting": concepte, caracteristiques i instrumentacio.
6.10.6. Garanties reals: concepte, tipus i la seva utilitzacié en la contractacio internacional.

6.10.7. Garanties personals: fiances, garanties automatiques i condicionals; de licitaci6, d'execuci6 i de reemborsament.



6.10.8. L'assegurancga de Crédit: instrumentacié i funcionament.
6.10.8.1. Riscos assegurables i riscos exclosos.

6.10.8.2. Classes de polisses i limits maxims de cobertura.

Les diferents activitats i el seu pes en la nota final es resumeixen en la segient taula:

Elements d’ Avaluacié Tipus d'Activitat Pes (%)
[Tests moodle de continguts () Congeptual ! d? . 5%
seguiment de I'assignatura
Resolucio i lliurament de 5 IAplicacio
exercicis a realizar 20%
individualment( )
Realitzacio i presentacion d’'un Aplicacio
20%
treball en grup ()
Participacio () Conc_eptual ! d? . 5%
seguiment de I'assignatura
Examen final (es necessari un |Sintesis
minim de 5 punts per fer 50%
mitjana)

() Es necessita un minim de 5 punts en la mitjana de les activitats d'avaluacié continua.

La realitzacié de I'examen final és condicié necessaria per poder obtenir una qualificacié quantitativa del curs. En cas de no assistir a I'examen final I'estudiant
rebra la qualificacio de "No presentat".

Els estudiants que no arribin a un 5 a I'examen final o un 5 a la mitjana ponderada dels elements d'avaluaci6 continua rebran com a qualificaci6 de curs la
gue correspongui a la nota més baixa.

Els elements d'avaluacié continua no son recuperables.

En el cas dels estudiants que han obtingut més de 5 punts en I'avaluacié continua, perd no han superat I'assignatura, l'avaluacié de sintesi és recuperable
mitjangant un examen de recuperacio en la data que es fixi.

En cas de no assistir a I'examen de recuperacio I'estudiant mantindra la mateixa qualificacié obtinguda. En el cas d'assistir a I'examen de recuperacio
I'estudiant obtindra la nova qualificacié d'acord al seguent criteri:

Examen de recuperacié: 50%
Avaluacio continua: 50%

Per als elements d'avaluacioé continua es mantindran les qualificacions obtingudes regularment durant el curs.
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